
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 
 

„Wir sind das Start-up mit 95 Jahren Erfahrung“:  
 

Der FP-Konzern ist Experte für sicheres Mail-Business und sichere digitale Kommunikati-
onsprozesse. Als international agierendes börsennotiertes Unternehmen mit Hauptsitz in 
Berlin bieten wir integrierte Lösungen rund um Kommunikations- und Dokumentenpro-

zesse – sowohl physisch als auch digital. 

 
 
 

 

Zur Stärkung unseres nationalen Vertriebs (bundesweit) suchen wir ab sofort einen erfahrenen 

Solution Manager (w/m/x) 
Francotyp-Postalia Vertrieb und Service GmbH / bundesweit  

 

 
IHRE AUFGABEN: 

 
 Sie verantworten die strategische Key Account-Planung, identifizieren Optimierungspotentiale im Ver-

triebsprozess auf Basis strategischer Zielsetzungen und bieten kundenspezifische Lösungen und Konzepte 

an. 

 Sie agieren bundesweit vom Home Office aus und unterstützen die regionalen Account Manager bei der 

gezielten Ansprache der Key Accounts und umfangreichen Projekten im FP Lösungsgeschäft. 

 Sie führen  Zielvereinbarungs- und Konditionsgespräche mit nationalen Key Accounts und stellen die Ein-

haltung der Framework und Servicelevel Agreements sicher.  

 Sie vermitteln Lösungsansätze speziell für die Digitalisierung von Kommunikationsprozessen zur Optimie-

rung des Postversandes unserer Kunden und Interessenten. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

IHR PROFIL: 
 

 Sie verfügen über eine erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung oder Studium der IT mit 

mehrjähriger Berufserfahrung im B2B-Lösungsvertrieb von beratungsintensiven Produkten. 

 Sie besitzen idealerweise vertiefte Kenntnisse im Projekt-, Lösungs- und Dienstleistungsgeschäft oder 

vergleichbare Kenntnisse. 

 Sie kennen sich idealerweise mit Dokumentenprozessen aus und haben eine hohe Affinität zu digitalen 

Lösungen.  

 Sie zeichnen sich durch Zielorientierung, Begeisterungsfähigkeit und Abschlussstärke aus und besitzen zudem 

ein hohes Maß an Durchsetzungsvermögen, Kommunikations- und Verhandlungsgeschick. 

 Eine hohe Reisebereitschaft rundet Ihr Profil ab. 

 

IHRE PERSPEKTIVEN: 
 

 Umfangreiche Einarbeitung in unsere Firmenstruktur und digitalen Lösungskonzepte.  

 Sie arbeiten in einem motivierten und dynamischen Vertriebsteam auf Wachstumskurs. 

 Sie treffen auf eine leistungsorientierte Unternehmenskultur, die Internationalität und Mittelstand vereint. 

 Mit flexiblen Arbeitszeiten und 30 Tagen Jahresurlaub schaffen Sie sich Balance.  

 Neben marktgerechter tarifgebundener Vergütung, einem Dienstwagen, den Sie auch privat nutzen können, 

ein vollwertiges Kommunikationspaket (Notebook, iPhone etc.) und Erfolgsbeteiligung erwartet Sie die Chance, 

aktiv den Erfolg eines innovativen Unternehmens mitzugestalten. 

 
Gestalten Sie unseren Transformationsprozess mit! Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung per E-Mail.  

 
 
 
 
 
 

 
 

  Carola Hilbig    030/ 220 660 216 
  Prenzlauer Promenade 28  jobs@francotyp.com 
  13089 Berlin 
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